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Finansiella kommentarer koncernen

1april - 30 juni 2023

- Koncernens nettoomsattning uppgick till 25 059 tkr (35 695), en minskning med

10 636 tkr, 29,7 % i jamforelse med 2022.

- Rorelseresultat fére avskrivningar (EBITDA) uppgick till -2 370 tkr (1 628), en minskning

med 3 998 tkr i jamforelse med 2022.

- Resultat efter skatt uppgick till -4 826 tkr (-979)

- Soliditeten uppgick till 32,28% (51,39)

- Likvida medel uppgick per den 30 juni till 6 155 tkr

1januari - 30 juni 2023

- Koncernens nettoomsattning uppgick till 42 594 tkr (67 634), en minskning med

25 040 tkr, 36,5 % i jamforelse med 2022.

- Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -6 288 tkr (3 871), en minskning

med 10 159 tkr i jamforelse med 2022.

- Resultat efter skatt uppgick till =10 959 tkr (-187)

- Soliditeten uppgick till 32,28% (51,39)

- Likvida medel uppgick per den 30 juni till 6 155 tkr

Nyckeltal i koncernen, tkr

Jan - Juni
2023
Omsattning 43 950
EBITDA -6 288
Resultat efter skatt -10959
EBITDA marginal % -14,31
Antal aktier periodens slut 118 502 100
Resultat per aktie sek -0,09
Soliditet % 32,28

Jan - Juni
2022

68 663
3871
-817
5,64
118 502 100
-0,01
51,39

(Jamforelsetal inom parentes avser motsvarande period féregaende ar.)

April - Juni April - Juni
2023 2022
26 133 36218
-2 370 1628
-4 826 -979
-9,07 4,50
118 502 100 118 502 100
-0,04 -0,01
32,28 51,39
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Vasentliga handelser under kvartal 2, 2023

Koncernen

Nettoomsattningen i EasyFill-koncernen for kvartal 2 2023 uppgick till 25 059 tkr (35 695), en
minskning med 10 636 tkr. Ebitda uppgick till -2 370 tkr (1 628) en minskning med 3 998 tkr.
Nettoomsattningen i jamforelse med samma period foregdende ar &r tydligt Iagre. Varulagret
uppgar till 23 020 tkr (33 501) i jamforelse med samma period féregadende ar. minskning med 10
481 tkr, framst i Enjoy Sales. Langfristiga 1an uppgar per den 30 juni till 16 485 tkr och
kortfristiga Ian till 15 923 tkr. Easyfill har under kvartalet upptagit ett 1an om 5 mkr till
marknadsmassiga villkor.

Per den 30 juni uppgick det egna kapitalet i koncernen till 30 033 (56 744) tkr och likvida medel
uppgick till 6 155 tkr.

Aktiedgarna i Easyfill kallades till &rsstdmma, vilken holls den 30 maj 2023. Samtidigt féredrogs
och faststalldes bolagets arsredovisning fér 2022.

Easyfill har haft ett kvartal av &g omsattning och ingen stor installation i jamférelse med 2022.

Enjoy Sales har haft ett bra kvartal med en nettoomsattning som var hégre i jamférelse med
samma kvartal 2022, ett kvartal som under féregdende ar paverkades av hog efterfragan efter
tidigare coronarestriktioner.

Ebecos nettoomsattning fortsatter att paverkas av en minskad efterfragan pa slapvagnar fran
storre kunder, dock har nu kunden MobiHeat lagt en forsta order for leverans till hdsten.
Daremot okar forsaljningen av sldpvagnar via Ebecos e-handelskanal jamfort med féregaende
&r samma period

Som vi namnt tidigare har det andra kvartalets storsta fokus legat pa att ga fran
direktforsaljning till partnerforsaljning. Det finns ett fore och efter EuroShop. Den viktiga
massan som gick av stapeln i februari resulterade i en stor méngd leads, och arbetet med att
tillsammans med partners skapa affarer fran dessa har pagatt sedan dess, ett arbete som
kraver annu mer an sjalva massan och som tar tid. Det viktigaste just nu ar att fokusera,
selektera och inte springa pa alla mojligheter pa en gang, och framférallt att hjilpa vara
nuvarande och framtida partners att lyckas med TurnLoader. Det har ar ett fokuserat arbete for
EasyFill, Ebeco samt Enjoy Sales och det viktigaste vi kan gora.

Processerna ar satta och omstéllningen har pabdrjats. Tyvarr dr det kostsamt att ga fran en
affarsmodell till en annan da forsaljning och forandring alltid tar tid, ndgot som ocksa avspeglas
i resultatet under forsta halvaret. Resultatet har ocksa paverkats av att var ena basnéring i
Ebeco har haft svarigheter med forsaljning av slapvagnar, ndgot som paverkar bade omsattning
och lénsamhet till stor del. Var andra basnaring fran Enjoy i form av forséljning av kylskap har
under forsta delen av aret varit stabil, vilket ar en viktig del for koncernen. Basnaringarnas
paverkan pa koncernen visar pa nédvandigheten att riskbalansera, sa att de i hogre grad kan
sta pa egna ben med tillverkning och férséljning av egna produkter, i fallet Ebeco framforallt
fram till att bestaliningar fran EasyFill kommer mer regelbundet och inte som i dag i enstaka
installationer. Detta gors bland annat med en satsning pa utdkad e-handel.

| sammanfattningen nedan sarredovisas ej finansiellt utfall for dotterbolagen Ebeco AS, EasyfFill
GmbH eller EasyFill Merchandising Solutions Limited. Bolagen ingar i sin helhet i koncernens
utfall for kvartalet.
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EasyfFill

Nettoomsattningen i EasyFill for kvartal 2, 2023 uppgick till 4 781 tkr (4 956) varav 2 468 tkr
avser forsaljning av befintligt lager till Ebeco sro. Omsattningen under kvartalet avser framst
forsaljning av RotoShelf hyllor.

| 6vriga externa kostnader forsta kvartalet 2 844 tkr (1 637) en 6kning med 1 207 tkr ingar

919 tkr for koncerninterna kostnader men dven bankkostnader for nyupptaget 1an, i jamforelse
med féregdende &r. Andrad avskrivningstid fér immateriella tillgdngar och materiella tillgéngar
medfor en 6kad avskrivning med 552 tkr for kvartalet i jamforelse med 2022.

EasyFill AB upptog ett 1an pa 5 mkr per den 28 april med marknadsmassiga villkor.

Efter massan EuroShop i forsta kvartalet s har fokus varit att nd ut med EasyFill for att knyta
nya kontakter med potentiella partners samt beslutsfattare inom storre matvarukedjor.
Spridningen av EasyFill har gjorts genom att fortsatta satsningen pa “gerillamarknadsféring” vi
pabdrjat i sociala medier. | forsta hand har vi fokuserat pé LinkedIn, dar vi nar beslutsfattare
inom butiker, butikskedjor, varumarken och butiksinredningstillverkare. Som ett andra steg
utvidgar vi till andra kanaler, som exempelvis TikTok och Instagram. Pa dessa kanaler vill vi nd
den personal som arbetar i butikerna, inte bara beslutsfattare. Personalen kan paverka beslut
inifran och det &r dessutom i den malgruppen vi hittar framtidens butikschefer och dgare. Tack
vare innovationskraften i vara produkter och enkelheten i att forstd konceptet med roterande
hyllor har vi redan fatt vad i vara 6gon kan kallas viral spridning. Exempelvis har vara delningar
pa LinkedIn organiskt redan hittat till TikTok, och antalet visningar, gilla-markeringar och
kommentarer ligger I&ngt 6ver vad som kan klassas som normalt fér ett B2B-foretag i EasyFills
storlek. For att sanka troskeln till kontakt, har vi infort ett system for att enklare kunna boka
moten med EasyFill pé olika sprak

Ett antal stérre butikskedjor i hela varlden har efter EuroShop och efter var marknadsforing
kontaktat bade oss och vara partners och manga diskussioner pagar for att testa vara
hyllsystem och for att besluta om utrullningar. Vi fortsatter vara tester i det tysta och kommer
att uppdatera marknaden nar kontrakten &r pa plats och utrullning sker.

Nagra viktiga milstolpar som kan ndmnas och som har natts under kvartalet: EasyFill har anslutit
ytterligare kylskapstillverkare for lansering av nya kylskadpsmodeller med RotoShelf senare i ar.
Nagra storre butikskedjor i Europa har efter EuroShop gatt vidare i processen med att
genomfora tester pa lokala marknader. En avsiktsforklaring har tecknats med en av de storre
butikskedjorna i USA avseende att understka om att ga vidare med tester. Utanfér Europa
pagar diskussioner om partnerskap och lansering av EasyFills produkter. Sarskilt vart att namna
ar Australien, Chile, Brasilien och Colombia. Svarigheten med partners/kunder i dessa lander ar
de langa avstanden och det stéller stora krav pa oss att vi véljer ratt partners i respektive land.
Tyvarr ar ledtider ldnga da produkter ofta maste fraktas med sjofrakt. Vi fortsatter att bearbeta
kedjor med ambitionen att fa genombrott for stérre utrullningar, samt att hjalpa de etablerade
partners och samarbeten som vi har i Europa. Marknadsforingen samt mdjligheten att effektivt
kunna boka mdten med EasyFill har hjélpt oss att nd nya kontakter med leads som vi ej tidigare
har natt.

Enjoy Sales

Nettoomsattningen for Enjoy Sales under kvartal 2 2023 uppgick till 15 915 tkr (15 083), en
Okning med 832 tkr. Ebitda uppgick for kvartal 2 till 4 783 tkr (3 986) en 6kning med 797 tkr.
Lagervardet har minskat med 4 758 tkr under kvartalet och uppgar per sista juni till 7 359 tkr.
Vid arsskiftet uppgick lagervardet till 12 888 tkr.

En stérre engangsorder landade i kvartal 2 men leverans skedde I6pande under juli manad som
avslutade den for Enjoy Sales viktigaste perioden, da kvartal 2 &r starten pa hdgsasongen for
varumarkesdekorerade kylskap. | 6vrigt har verksamheten I6pt pa som vanligt och ar en viktig
del av koncernernas verksamhet.
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Ebeco

Nettoomsattningen i Ebeco for kvartal 2 2023 uppgick till 7 213 tkr (15 763), en minskning med
8 550 tkr, justerad for internférsaljning till EasyFill var minskningen 5 682 tkr. Ebitda uppgick for
kvartalet till -2 586 tkr (1 688) en minskning med 4 274 tkr. Forsaljningen av slapvagnar
uppgick under kvartalet till 5 265 tkr (13 242) en minskning med 7 977 tkr. Forsaljning av
sldpvagnar via e-handeln har 6kat med 377 tkr i jamforelse med kvartal 2 féregdende ar.

Under kvartal tva har tyvarr efterfragan fortsatt att ga ner och vi ser en av de sdmre perioderna
i Ebecos historia. EasyFills omstallning fran direktforsaljning till partnerférsaljning har dven

paverkat var tillverkningsenhet da det &r svarare att prognostisera, vilket bland annat paverkar
inkop av stal, som maste planeras i god tid for att fa bra avtalspriser och tillforlitliga leveranser.

Ebeco &r en viktig pusselbit fér koncernen, da all utveckling, anpassning och manualer gors har.
En forutsattning for EasyFill att lyckas ar att vi har en produktion som kan leverera nar
bestallningarna kommer.

For att anpassa oss s har vi valt att for stunden lata Ebeco fokusera mer pa
slapvagnsforsaljningen. Det ar bra for Ebeco att ha flera produktlinjer att luta sig mot, och det
bor vara mojligt att 6ka volymen pa det har affdrsomradet.

Vasentliga handelser efter kvartal 2, 2023

Koncernen

FOr att sdkerstalla framtidens satsning och for att nd i mal med lansering av véara hyllsystem sa
beslutades utifrdn arsstdmmans bemyndigande den 30 maj 2023 att genomfora en
foretradesemission beraknade till cirka 23,7 MSEK. Sammanfattning, motiv i sammandrag samt
villkor for foretradesemission kan lasas om i pressmeddelandet som slapptes 2023-08-31.

Som en viktig del i emissionen har nagra av de storre dgarna samt delar av nyckelpersonerna
valt att konvertera |an fran dgare i den befintliga emissionen med cirka 11,3 MSEK. Detta gor att
foretagets skuldsattning minskar och balansrakningen starks och att nastan halften av
emissionen tacks av teckningsforbindelser.

EasyfFill

Under sommarmanaderna har arbetet fortsatt med att bearbeta butikskedjor i Europa och USA.
En storre butikskedja i England har godként investeringen for att genomféra ett test och vi gar
nu in i nasta fas. En amerikansk kedja har bekraftat test av TurnLoader och ska nu valja en
lamplig butik.

Sommarperioden &r alltid en utmaning d& semesterperioden gar om varandra i Europa, men
arbetet med att skapa marknadsforing samt kommande mdéten har fortsatt men bra utfall.

Enjoy Sales

Enjoys varmaste period dd manga av de kylar som finns i lager ska ut pa den svenska
marknaden. Transporter och leveranser har |6pt pa i vanlig takt och vara kunder ser ut att ha
haft bra forsaljning.

Under sommarperioden har arbetet med att lagga till mdjlighet att kunna séalja produkter via e-
handel intensifieras och bor kunna lanseras senaste i borjan pa 2024.

Som en del i marknadsforingen av WallTrailer har den férsta dropshipping-butiken satts upp for
test i Sverige och marknadsféringen startar under augusti. Malgruppen ar privatpersoner och
Enjoy kommer att kunna salja WallTrailer med leverans en och en direkt hem till slutkund.
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Ebeco

Under sommarperioden har tid investerats i att bygga pa marknadsféring samt landningssidan
Walltrailer.com med syftet att utveckla konceptet att salja WallTrailer pa lokala marknader med
en och en leverans direkt hem till kund. Forsta testbutiken fér dropshipping-leverans har
skapats under namnet www.walltrailer.se med marknadsféringsstart under hdsten.
Sékmotoroptimering och marknadsféring kommer att ske via centraliserad funktion for vara
aterforséljare.

Arbetet fortsatter i Slovakien med att utveckla den egna férsaljningen och tillverkningen av
sldpvagnar.

Kommentar fran VD

Nu ar det dags att summera arets forsta halvar och det har varit ett intensivt halvar dar arbetet
med att bygga vidare pa var partnerstrategi har varit, och &r, i fokus. Men en féréandring i
forsaljningsstrategi behover tid for att ge resultat. For att fullfélja den satsning den nya
ledningen har pabdrjat kommer vi under september att genomféra en féretradesemission. Jag
far ibland fragor om varfér vi inte sjédlva kdper mycket mer aktier, om det nu &r s3 att vi
verkligen tror p& det har foretaget och dess produkter. Svaret 4r att med nya koép av
"begagnade aktier” tillfors inga nya pengar till verksamheten. Darfor kommer vi i stallet i
samband med foretradesemissionen att konvertera dgarldn mot aktier. P& sa vis starker vi
foretagets balansrakning och signalvardet av detta bér uppfattas som stérre an en mindre
insiderhandels-post. Jag hoppas att marknaden ser positivt pa detta och att man precis som vi
fortsatt tror pa framtiden for “Turning shelves. Changing the future.”

Hojdpunkten for forsta delen av aret har utan tvekan varit medverkan pa EuroShop, dar man
som "ny” i bolaget far ett kvitto pa att produkterna vi har ar nagot utéver det vanliga och som
kan forédndra en hel bransch., Att std pa EuroShop och snurra en TurnLoader, och att géng pa
gang se manniskor fran hela varlden stanna upp med ett dverraskat leende och sdga "Wow, this
is amazing” och "It's a game changer”, det gor att man far en stor tro pa att vi helt enkelt maste
lyckas. Enkelheten med att forklara de har produkterna, framfor allt for ndgon som kommer fran
IT-branschen som i aratal forklarat nyttan med en viss algoritm eller Al-modell, gor det véaldigt
roligt och stimulerande att arbeta. Det &r bara att snurra péa hyllan, fylla pa bakifran, se en
konservburk glida fram och snurra tillbaka. Alla i branschen forstar direkt vad resultatet ar:
Effektivare pafylining, minskat matsvinn och 6kad férséljning.

Om EuroShop var nummer ett sa ar var marknadsforing nummer tva pa listan. Vi har verkligen
lyckats att bryta igenom bruset och fatt miljontals visningar pa LinkedIn och pa TikTok och det
har resulterar i konkreta kontakter med butikskedjor som vi aldrig hade kunnat natt annars.

Jag kdnner manga ganger att jag upprepar det jag sdger och skriver, men det tyder ocksa pa
att vi haller oss till planen och att vi strukturerat och metodiskt fortsatter med
marknadsféringen, med processer som ska férenkla framat och med bearbetningen av
butikskedjor. Allt for att na den stora utrullningen tillsammans med vara partners. Men jag kan
ocksa konstatera att arbetet med partners inte alltid &r I4tt, dd man &r beroende av nagon
annans arbete och séaljaktivitet. Det vi kan gora ar att férenkla fér de som saljer genom att bidra
med var kunskap och genom att fortsatta géra vara produkter kdnda i branschen. Vi kommer att
fortsatta marknadsforing, att prata med kunder och att skapa relationer och ambassadorer runt
om i varlden. Till slut kommer det att resultera i att en forsta butikskedja "gér en Schmoll”, det
vill sdga att de valjer att gora en fullskalig utrulining i flertalet butiker. Darefter kommer andra
att folja. Fragan ar bara, vem blir forst?
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Det som tyvarr inte foljt var plan &r var ena basnaring, var viktiga verksamhet Ebeco i Slovakien.
Ebeco ar en nédvandig del av koncernen, da det &r dar all utveckling och tillverkning sker. |
vantan pa storre aterkommande ordrar fran EasyFill &r Ebeco beroende av sin verksamhet runt
sldpvagnar, men som dagens verklighet ser ut s har stora viktiga kunder inte kunnat gora
inkdp som planerat. Detta har stor paverkan pé en liten koncern som EasyFill, och oavsett hur
stora anpassningar vi gor pa kostnadssidan, sa har vi inte nog mycket intakter. Samtidigt har vi
kant till att vi ar sarbara, och darfér har Ebeco lagt energi pa att forstarka forsaljningen av
slapvagnar i Europa via direktférséljning och lokala aterférsaljare. Framfor allt satsar vi pa
WallTrailer, den hopféllbara slapvagnen, och jag ser goda méjligheter med Ebeco — The
WallTrailer Company.

Som avslutning, vi fortsatter att halla oss till planen och fortséatter att tro att nagon av de kedjor
som vi for diskussioner med véljer att rulla ut vara system i inte bara en butik utan manga.
Diskussioner pagar och viktiga kedjor i Europa, Australien och USA har tagit beslut om tester.
Jag hoppas att ni fortsatter att tro pa oss och att signalvardet i att vi véljer att konvertera vara
I&n i kommande foretradesemission vager tungt nar ni véljer att ga med i emissionen for att
hjalpa oss att nd var lansering av EasyFills produkter.

Rapportdatum 2023

Rapport for respektive kvartal publiceras:
Kvartal 3 den 23 november,
Kvartal 4 med bokslutskommuniké 29 februari 2024

For ytterligare information kontakta:

Tobias Sjolander, VD
tobias.sjolander@easyfill.se
+46 70 660 54 23

Johan Svedberg, CFO
johan.svedberg@easyfill.se
+46 70 379 20 07

For mer info besdk garna:
www.easyfill.se
www.easyYfillcorporate.com

Granskning av revisor
Rapporten har inte granskats av Bolagets revisor.
Offentliggorande

Denna information &r sadan information som EasyFill AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen Iamnades, genom ovanstaende
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 31 augusti 2023
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Easyfill AB
Resultatrapport
Belopp i TKR

Rorelsens intdkter
Nettoomsattning

Aktiverat arbete for egen rakning
Ovriga intikter

Rorelsens kostnader
Handelsvaror

Ovriga externa kostnader
Personalkostnader
EBITDA

Avskrivningar

Finansiella poster

Rantekostnader och ranteintékter

Resultat efter finansiella poster och

avskrivningar

Skatt
Resultat for Period

Easyfill AB
Resultatrapport
Belopp i TKR

Rorelsens intdkter
Nettoomsattning

Aktiverat arbete fér egen rikning
Ovriga intidkter

Rorelsens kostnader
Handelsvaror

Ovriga externa kostnader
Personalkostnader
EBITDA

Avskrivningar

Finansiella poster

Rantekostnader och ranteintakter

Resultat efter finansiella poster och

avskrivningar

Skatt
Resultat fér Period

Koncernen
2023-01-01  2022-01-01
2023-06-30  2022-06-30

42 594 67634
452 1029
905 -

43950 68 663

29791 - 45401

8 246 - 8232
12 202 - 11159
6288 3871
2922 - 3166
1749 - 1522
10959 - 817
10959 - 817
Koncernen
2023-04-01 2022-04-01
2023-06-30 2022-06-30

25059 35 695
452 523
623 -

26133 36 218

17 942 - 24065

4503 - 4 760

6059 - 5765
2370 1628
1540 - 1777

916 - 830

4826 - 979

4826 - 979

Kvartalsrapport 2, 2023

Moderbolaget
2023-01-01  2022-01-01
2023-06-30 2022-06-30

6912 13779
452 500

365 -
7729 14 279
- 5619 - 8204
- 5082 - 2993
- 3682 - 2379
- 6 653 703
- 2162 - 1195
- 843 - 1046
- 9658 - 1538
- 9658 - 1538

Moderbolaget
2023-04-01  2022-04-01
2023-06-30  2022-06-30

4781 4956

452 250

295 -

5528 5206
- 4216 - 3090
- 2844 - 1637
- 1851 - 1251
- 3382 - 772
- 1345 - 793
- 487 - 547
- 5214 - 2112
- 5214 - 2112
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Easyfill AB

Balansrapport
Belopp i TKR

Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Materiella anldggningstillgangar
Finansiella Anlaggningstillgdngar
Goodwill

Summa anldggningstillgdngar

Omsattningstillgangar
Varulager

Kundfordringar

Ovriga kortfristiga fordringar
Kassa och Bank

Summa omséttningstillgdngar

SUMMA TILLGANGAR
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Aktiekapital

Fond for utvecklingsutgifter
Fritt Eget Kapital

Summa Eget kapital

Langfristiga skulder
Summa langfristiga skulder

Leverantérsskulder
Ovriga kortfristiga skulder
Summa kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

Koncernen

2023-06-30  2022-12-31

17 517
7 351
22 247

47 115

23020
12 890
3849
6 155
45914

93 029

11 850

18 183
30033

16 485
16 485

13 407
33103
46 511
93029

19 059
7541
23249
404
50 253

29 109
10 248
6271
2205
47 833

98 086

11 850

29275
41125

10 214
10214

12 168
34579
46 747
98 086

Kvartalsrapport 2, 2023

Moderbolaget
2023-06-30 2022-12-31

17 517 19 059
519 687
61392 62 394
79 428 82 140
646 4742
4218 3861
5746 6 059
3632 809
14 241 15471
93 669 97 611
11850 11850
10587 9109
34255 453091
56 692 66 350
5 862 3208
5862 3208
2654 1796
28 461 26 257
31115 28053
93 669 97 611
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Easyfill AB (publ) Koncern Moderbolaget
Kassaflode 2023-01-01 2022-01-01 2023-01-01 2022-01-01
Belopp i Tkr 2023-06-30 2022-06-30 2023-06-30 2022-06-30
Den Iopande verksamheten

Resultat efter finansiella poster - 10959 - 817 - 9658 - 1538
Justering for poster som inte ingar i kassaflodet 2228 3166 1337 1195
Betald skatt - - - -
Summa kassafléde fran I6pande verksamheten

fore forandring av av rorelsekapital - 8731 2349 - 8321 - 343

Kassaflode fran forandring i rorelsekapital

Férandring av varulager och pagaende arbete 6089 - 5467 2730 641
Férandringar av kundfordringar - 2642 - 1417 - 357 - 2400
Forandring av kortfristiga fordringar 2422 2371 313 2083
Férandring av leverantorskulder 1239 7 390 858 918
Férandring av kortfristiga skulder - 2436 - 8656 2204 - 2201
Kassaflode fran I6pande verksamhet - 4058 - 3430 - 2573 - 1302

Investeringsverksamhet

Investering i immateriella tillga ngar - 452 - 1419 - 452 - 1419
Investering i materiella tillgangar - 114 - 282 - - 24
Investering i finansiella tillgangar - 1002 371 - 1002 3442
Kassafléde fran investeringssverksamheten - 1568 - 1330 - 1454 1999

Finansieringsverksamhet

Nyemission - - - -
Upptagna lan 10 360 - 1018 7 000 -
Amortering av lan - 784 - - 150 -
Kassafléde fran finansieringsverksamheten 9576 - 1018 6 850 -
Periodens kassaflode 3950 - 5778 2823 697

Forandring av likvida medel
Likvida medel vid arets bérjan 2205 5201 809 3671

Likvida medel vid periodens slut 6 155 - 577 3632 4368
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