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28 februari 2018, Bracke

EasyFill AB (publ.) —
Bokslutskommuniké 2017

Omsattningen i EasyFill AB (publ), org nr 556653-2924,
uppgick till 62 458 KSEK (45 404 KSEK) under 2017. En
omsattnings6kning med 17 054 KSEK (37 %).
Resultatet efter finansiella poster under perioden blev
- 12 503 KSEK (- 8 500 KSEK).

Nyckeltal i Koncernen, (KSEK)

Period: Kvartal 1-4, 2017 (Kvartal 1- 4, 2016) KSEK

Omsdttning: 62 458 (45 404)

Rorelseresultat efter avskrivningar: -11 906 (-7 273)

Resultat efter finansiella poster: -12 503 (- 8 500)

Rorelsemarginal %: -19,06 (- 16,02)

Antal utestdende aktier vid periodens slut: 73 067 356 (58 453 388)
Resultat per aktie, kr: -0,148 (0,102)

Soliditet %: 69,77 (73,80)

Finansiella kommentarer

- Omsdttningen i koncernen ékade med 40%, frdn 45 404 KSEK 2016 till
62 458 KSEK 2017.

- Forlusten efter finansiella poster dkade till - 12 503 KSEK.

- Ca5 000 KSEK har investerats i fabriken i Nizna Slovakien.

- EasyFill AB 6kade omsdttningen for kvartalet med 25% for Q4 2017
jamfort med Q4 2016.

- EasyFill Gmbh 6kade omsdttningen med 57% i Q4 2017 jamfort med Q4
2016.

- EBITDA resultatet i koncernen under Q4 forbdttrades med ndstan 0,5
mkr till -893 KSEK (-1360 2016). For heldar 2017 blev det dock en
forsamring med ca 1 MSEK till -6 684 KSEK mot -5 685 2016.

- Avskrivningar pa goodwill tillkom under 2017 med 2 600 KSEK.

- Koncernen har genomfort kostnadsbesparingar genom minskande av
personal. Gdller bdde i Slovakien och Sverige.

Vasentliga handelser under Q4, 2017

- Samtliga produktionsverktyg flyttades under slutet av Q4 frdan Sverige
och Norge till Nizna Slovakien for att sinka produktionspris och
underldtta logistik och distribution. Forvintad kostnadsbesparing
enbart pad denna dtgdrd dr ca 500 KSEK arligen.
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- TurnLoader, en ny produkt, visades upp internt i mitten av november
och patenthandlingar dr inlimnade. Lansering av TurnLoader
forvéntas ske under senvdren 2018

- Diskussioner gdllande expansion pa den kinesiska marknaden inleddes
med en potentiell partner

Vasentliga handelser efter 2017-12-31

- Bolaget har under Q1 2018 upptagit ett ldn pd 10 MSEK. Detta avses
dterbetalas under 2H ’18 antingen via kassaflode fran egna affirer eller
via en emission eller en kombination av dessa.

- Hyllsystem:

o

En forsta installation av TurnLoader har genomforts i butik i
Tyskland. Installationen dr frdmst att se som en installation for
intern utvdirdering av EasyFill for att se att produkten fungerar
som avsett. Stort intresse finns fran flera olika kedjor och
utvecklingen féljs med spdnning av partners och butikskedjor.

- Slapvagnar:

o

Ett samarbetsavtal har tecknats med en ny distributor for
Storbritannien ddr fokus kommer ligga pa den hopfillbara
vagnen WallTrailer

Ett samarbetsavtal har tecknats med en ny distributor for
Osterrike har avtalat om férsdljning av Scantrailers totala
range av produkter

Som informerats om tidigare forhandlar Ebeco/Scantrailer med
en storre bygghandelskedja i Norge gdllande inkép av
sldpvagnar under 2018 till ett virde av omkring ca 10 000
KSEK. Avtalet forvintas signeras innan utgangen av Q1 2018.

Framtidsutsikter

- Hyllsystem:

o

Vara partners dr nyckeln till att fa bredare spridning pa
Bolagets hyllsystem och de har odelad uppmdrksamhet frdan
samtliga i Bolaget och tillsammans tror vi pa visentligt okad
forsdljining under 2018.

Den valda strategin och den affirsplan som antogs under
hosten 2017 for 2018-2020 ligger fast. En del atgdrder for att
ytterligare sdtta fokus pa sdlj- och marknad istdllet for
utveckling kan komma att géras och da i form av Key Account
Managers for att underbygga och hjilpa bolagets partners.
Bolaget kommer att satsa pa marknadsforing insatser for att
stdrka varumdrket och 6ka kdnnedomen om produkterna pa
internationell marknad.

Férsdljningen i USA har inte levt upp till den forvintade men
bolaget planerar for en ett intensivt ar dad flera av de tester som
utforts utfallit till belatenhet hos kunderna. Beslutsprocesser
hos stora bolag dr dock frustrerande langsam. Frdn den
ansvarige for EasyFills verksamhet i USA finns en forteckning
pa pagdende affirer som vi valt att ldgga in i sin helhet under
VD kommentarer.
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- Slapvagnar:

o Det finns stor potential och nya marknader att utoka
forsdljningen pa ddrav satsar koncernen pd detta affdrsomrdde
dels med lager/leveransplats i Sollentuna, Stockholm, samt
anstdllning av en forsdljningsansvarig vars initiala fokus blir
att starta upp forsdljning i Sverige samt dka forsdljning till
befintliga aterforsdljare av sldpvagnar i Europa

- Kylskapsforsdljning:

o Enjoy Sales ligger i slutforhandlingar med ndgra av de storsta
bryggerierna i Sverige gdllande leveranser av kommersiella
kylskap. Dessa forhandlingar forvintas avslutas inom kort och
gdller leveranser for 2-4 ar framat.

VD Kommentar

Da var det dags for EasyFill att ldgga ytterligare ett ar till handlingarna och ndr
jag sitter hdr och skriver och funderar igenom dret som har gdtt, sa dr det med
bitterhet jag kan konstatera att EasyFill dterigen visar ett negativt resultat. Det
har varit ett omtumlande dr med hoga toppar och en del djupare dalar.

Aret startade vildigt positivt med EuroShop, stor orderingdang och
sammanslagning med Ebeco och allt tydde pa att “det dr nu det vinder”. Sa har
det alltsa inte riktigt blivit. Vi underskattade svarigheterna i att slad samman tva
koncerner till en och det gjorde till viss del att fokus inte lades pa riitt stdlle alla
ganger. Vi har dock kommit varandra mycket ndrmare under dret och jag tycker
att det dr gladjande att se hur vi blivit VI.

Manga dr de ganger jag fatt mail ddr jag far fragan varfor vi kopte ett foretag
som hdller pa med sldpvagnar. Det har vi forsokt att forklara i diverse PM under
dret. Ebeco var ett produktions- och utvecklingsbolag ddr sldpvagnar var en del
och hyllosningar en annan. Det var styrkan i produktion och utveckling vi ville
komma at och ndr vi nu ldart kdnna varandra sa kan vi se att vi passar bra ihop.
T ex dr det tack vare var utvecklingskapacitet och ingenjorskunnande i Nizna
som vi mot slutet av dret fick fram var kanske mest lovande produkt hittills,
TurnLoader. Alla kunder och partners som vi hittills visat den for har reagerat
med stort intresse. Manga kallar den for en "game changer”.

Vi gor en satsning pa slipvagnar da vi bla annat anstdller en ny forsdljningschef
for att 6ka forsdljningen till befintliga distributérer men dven expandera pa nya
marknader med start pd den svenska.

Vi far ocksa ofta hora ”Varfor sldpper ni inga PM om avtal”. Forklaringen dr att
eftersom vi tillimpar en indirekt forsdljningsmodell, sa dr inte vi som tar avtalen
med kedjorna - det dr vdra partners. Vi anser att vi har det antal och de rdtta
partners man ska ha i den hdr branschen och jobbar néra dem alla for att lyfta
forsdljning tillsammans, men avtalen med slutkunderna (butikskedjor och
varumdrken) skriver de och ordrarna kommer lopande till EasyFill. Vi
rapporterar inte lopande ordrar da de enskilt har forhdllandevis lagt virde och
allt bygger pd volym.

Som beskrivits i punkten Framtidsutsikter ovan kommer vi att genomfora en rad
atgdarder for att lyfta oss ur den svacka som vi for ndrvarande befinner oss i. Jag
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tror stenhdrt pa vara produkter och vart team och att vdara partners dr de rdtta
for att fa ut vara produkter bredare.

Jag anser att det vi gjort de senaste tvd-tre dren dr inget mindre dn
hdpnadsvickande — vi har gdtt fran att vara ett utvecklingsforetag i Brdcke till
att ha verksamhet i stora delar av virlden och egna bolag i Tyskland, Slovakien
och Norge. Det har varit en utmaning for var lilla organisation som jag tycker
har statt upp bra. Det krdvs en stor insats att vinda ett bolag fran ett
utvecklingsfokus till ett sdljfokus foretag och det dr litt att hamna i invanda
hjulspar men nu star vi hir; med egen produktion, med ett ndtverk av
daterforsdljarpartners och produkter som léser uttalade problem for vara
slutkunder.

Marknadskommentarer

Jag dr klart medveten om att nagra av vdra aktiedgare tror att vi i de rapporter
vi lamnar forsoker skriva upp kursen pa bolagets aktie och sd dr absolut inte
fallet utan vi skriver de fakta vi har och inget mer.

Som vi informerat om tidigare har vi i slutet av 2017 tecknat ett samarbetsavtal
med en stor svensk leverantor av butiksutrustning. Bolagets representanter gor
ca 300st butiksbesok dagligen runt om i Europa och EasyFills samtliga
produkter har tagits in i deras produktsortiment. EasyFill utbildar lopande
sdljkdren och understodjer dem pa alla tdnkbara sdtt. EasyFill gar sdledes fran
fa kundbesdk per dag till manga kundbesok per dag och min och ledningens
uppfattning dr att detta samarbete kommer att visa sig i vara forsdljningssiffror
redan 2018.

Det land vi sliter mest med just nu dr Sydafrika ddr landets ekonomi havererat
och fa butikskedjor har ekonomi for nyinvesteringar. Om inga affirer sker under
vdren kommer vi tvingas ta var satsning under 6vervdgande.

I Tyskland och de tysktalande linderna runt Tyskland tar vi nya fortlopande nya
affdrer och var VD ddr Oliver Eischeid dr dvertygad att 2018 kommer vara ett
genombrottsar for EasyFill pa dessa marknader.

Norden

Som tidigare meddelats har vi férhandlat om centralavtal med Sveriges storsta
butikskedja och inom de ndrmaste veckorna kommer avtalet att skrivas pd och
da kommer vdra produkter in pa foretagets webbportal sd handlarna kan
bestdlla vara produkter direkt pa ndtet.

USA

For att gora det enkelt och fa med allt som hinder i USA sa kopierar jag in det
mail som EasyFills forsdljningsansvarig Aaron Benett skickade till oss den 23/2.

Sammanfattning pa svenska:

Visentligt under Q4; efter NACS-mdssan i Chicago i oktober har flertalet
dryckesbolag och amerikanska kylskapstillverkare uttryckt intresse, dels for
kylskapet ML 900 samt mdéjligheten att installera RotoShelf i egna kylskdp.
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Visentligt under Q1; Flertalet inflytelserika butikskedjor har genomfort
installationer och/eller uttryckt intresse for bolagets produkter. Déribland 7-
eleven, Wengmans, HEB och Walmart.

EasyFill America arbetar pd mdnga storre potentiella affdrer som offererats
under Q3/Q4.

| tried to keep it brief below on some of what I'd consider our most notable updates.
I'm also working on updating my sales summary list as well for you over the next
week that will give more details on a lot of our overall account follow up.

Notable O4 Updates:

NACS Trade Show Oct. 2017- high interest from several potential large
customers we are engaged in active follow up with for potential orders. With
the arrival of the MaxLoad coolers, it should help open the door to begin
getting EasyFill opportunities in quicker with some of these high profile
customers. The highest key customer accounts we’ve put the most effort in
pursuing from NACS include:

o True Refrigeration - Upcoming tests for installs are being worked
on after engineering is finalized & prototype units are produced.
Interest was heavy from NACS for 2 of their cases to start with.

o The worlds largest producer of softdrinks & Dr.
Pepper/Snapple — Actively trying to place MaxLoad coolers for
testing after seeing our unit at NACS.

o Irvin International / Excellence Industries / Commercial
Refrigeration / Windrock Enterprises — Could help move units
through either resell or distributor channel opportunities with the
convenience store segments & other markets. Actively quoting or
working towards upcoming opportunities with each customer.

o Spartan Nash / Ami Store Management — actively quoting
several opportunities for upcoming store applications. High interest
from both

o Ambev & Brazilian C-Store Customers — our South American
team is following up across lots of opportunities for EasyFill, doors
& cooler box capabilities across the local markets. Large request
from Ambev presented for thousands of MaxLoad coolers

Notable O1 Updates:

Wegmans — installation scheduled for 2" week of March for 12’ of single
drink in multideck. Once approved, we’d be exploring similar applications
across their 100 stores. This will get us more exposure from a well-known
high quality USA grocer for more product sells. We are spotting a MaxLoad
cooler as well in one of their stores for testing that could result in 100(+) unit
order.

Walmart Mexico — successfully installed 36 feet of RotoShelf multideck
(bottled drinks) & 12 feet of TopShelf Multideck shelves for multipack beer
merchandising in a new store that just open in February. Testing seems to
be going well & expecting future orders after initial review period is finalized,
especially for TopShelf Multideck.

Central Market / HEB — getting set up for next 2 stores of installs against
RotoShelf in the next 3-6 months. Actively testing our TopShelf application
on gondola & expected to buy 1% store application (20-30 units) within the
next month to ship in April or May. Actively ready to buy SwingOut once
design changes are implemented & getting closer to spotting MaxLoad
cooler within their environment. This has open the door for larger upcoming
conversations with parent company HEB & their 350(+) stores.

Imbera— Finalizing product testing within installed beverage cabinets.
Expecting results for potential upcoming orders soon.

Minus Forty — initial prototype test went very. A cost barrier to entry has
presented itself, so we presented a licensing agreement to them that is
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going through final evaluation & approvals now. Expecting final results
within the next 2-3 weeks hopefully.

e 7-Eleven — they want our MaxLoad 700 coolers as soon as they become
available. A potential to move hundreds of these units very quickly towards
their 9,700 stores in USA.

e Festival Supermarket (Brazil) — installed 10 meter test of RotoShelf for
multideck in Jan. 2018 along with our Remis door package. Free initial test
period that we would invoice for at later date & discussion of larger volume
potentials

e Casey’s General Store — successful meeting on Feb 22" to place a
MaxLoad cooler at their test store within the next 2 weeks that could rollout
to 100(+) stores quickly in their 2,500 store format if approved. Also working
an upcoming quote opportunity for up to 100 smaller format stores for a cold
box, EasyFill shelving & Remis door combination sell into their stores.

Additional Key Account Opportunities for Continued Follow Up:

e Large volume quotes for in Q3 & Q4 that we are working for upcoming
results from:
o  Walmart / Target / Microsoft Compass Group / KPS Global / Carroll
Coolers / Overwaitea / Convenience Store Fixtures, etc.

Budgeten for EasyFill America dr en forsdljning pa 2 MUSD for 2018. Pa det
tjidnar EasyFill AB royalty plus att vi dn sa ldnge levererar allt dit. USA dr
vdrldens storsta marknad for vara produkter. Att for oss nd en drsomsdttning
ddr pa 2 MUSD dr en krusning pd ytan. Ritt vad det dr smdller det till i USA, det
tror jag fullt och fast pa. Antagligen snabbare dn i Europa.

VD Hdkan Sjélander
Brdcke 2018-02-28

Arsredovisning och bolagsstamma

EasyFill AB:s (publ) arsredovisning for rikenskapsdret 2017 kommer att
publiceras pad bolagets (www.easyfill.se) och Aktietorgets (www.aktietorget.se)
respektive hemsidor. Datum for publicering av drsredovisningen dr 9 maj 2018.

Bolagsstdmma i EasyFill AB (publ) kommer att hdllas pa bolagets kontor
Sollentunavdgen 135B i Stockholm/Sollentuna 29 maj 2018.
(Byte av lokal kan komma att ske om det blir platsbrist)

Granskning av revisor
Bokslutskommunikén har inte granskats av bolagets revisor.

Aktien

Under 2017 handlades EasyFill AB:s (publ) B-aktie till en kurs om lagst 4,22
kronor per aktie (15/12) och hogst 13,00 kronor per aktie (15/3).

Forslag till disposition betraffande bolagets forlust

Styrelsen och verkstdllande direktor foreslar att ingen utdelning lamnas for
rikenskapsdret 2017.

Styrelsen
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Brdicke 2018-02-28

Rapportdatum 2018/2019

29/5 Q12018

29/5 Bolagsstimma i Sollentuna gdllande 2017
30/8 Q2 2018

29/11 Q3 2018

28/2 2019 Bokslutskommuniké 2018

For ytterligare information kontakta:

VD: Hikan Sjolander: hakan.sjolander @easyfill.se

Marknads och forsdljningschef: Jens Nisu jens.nisu@easyfill.se

Ekonomichef: james.gray@easyfill.se

For mer info besok giarna: www.easyfill.se
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Resultatrdkning heldar 2017 samt Q4 2017

2017 Koncernen 2017 Moderbolaget Q4 Koncernen Q4 Moderbolaget
Belopp i KSEK 2017-01-01 2016-01-01 2017-01-01  2016-01-01 2017-10-01 2016-10-01 2017-10-01 2016-10-01

2017-12-31 2016-12-31 2017-12-31  2016-12-31 2017-12-31 2016-12-31 2017-12-31 2016-12-31

Nettoomséttning 58910 42 440 9718 11108 11615 8638 2323 1612

Aktiverat arbete for egen rakning 3149 2 315 1189 2 315 - 299 375 220 2 315

Ovriga intdkter 399 649 = 399 649 - =
62 458 45 404 10907 13423 11715 9662 2543 3927

Roérelsens kostnader

Handelsvaror - 39633 - 34218 - 7187 - 7903 - 4698 - 5236 - 2505 - 1039
Ovriga externa kostnader - 14199 - 8466 - 6367 - 6312 - 3584 - 2383 - 1529 - 2142
Personalkostnader - 15310 - 8405 - 4819 - 3191 - 4326 - 3403 - 1270 - 1075

Ovriga rérelsekostnader - - - = - - - -

Avskrivning - 5222 - 1588 - 1602 - 1560 - 2051 - 407 - 436 - 379

Rorelseresultat - 11906 - 7273 - 9068 - 5543 - 2944 - 1767 - 3197 - 708

Finansiella kostnader

Réntekostnader och liknade

kostnader - 597 - 1227 - 319 = 414 57 = 422 - 128 o 229
Resultat efter finansiella kostnader - 12503 - 8500 - 9387 - 5957 - 2887 - 2189 - 3325 - 937
Skatt 1718 14 476 1718 14 476 1718 14 476 1718 14 476
Koncernbidrag 848 502 - - 848 502

Resultat for Period - 10785 5976 - 6821 9021 - 2887 12 287 - 3325 14 041
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Balansrapport
Belopp i KSEK 2017 Koncernen 2017 Moderbolaget
2017-12-31 2016-12-31 2017-12-31 2016-12-31
Anlaggningstillgangar
Immateriella
anlaggningstillgangar 26 049 24 084 24924 24 084
Materiella
anlaggningstillgangar 9691 2 693 2394 2639
Finansiella
Anlaggningstillgangar 16 195 14 923 44 818 15 660
Goodwill 16 703
Summa
anlaggningstillgangar 68 638 41 700 72 136 42 383
Omsdttningstillgangar
Varulager 11 654 8746 2282 1414
Kundfordringar 9470 7031 3208 2787
Ovriga kortfristiga fordringar 5652 5098 15994 7 943
Kassa och Bank 4323 11971 1609 10480
Summa
omsittningstillgangar 31099 32 846 23 093 22 624
SUMMA TILLGANGAR 99 737 74 546 95 229 65 007
EGET KAPITAL OCH
SKULDER
Aktiekapital - 7 306 - 5845 - 7306 - 5845
Fond for utvecklingsutgifter - 5400 - 2200 - 5400 - 2200
Fritt Eget Kapital - 56881 - 46 970 - 65927 - 49556
Summa Eget kapital - 69587 - 55015 - 78633 - 57601
Minoritet - 236
Langfristiga skulder - 8 088 - 4122 - 5078 - 2039
- 8088 - 4122 - 5078 - 2039
Leverantorsskulder - 6933 - 5832 - 1364 - 1535
Ovriga kortfristiga skulder - 14893 - 9577 - 10154 - 3832
SUMMA EGET KAPITAL OCH

SKULDER - 99737 - 74546 - 95229 - 65007




ceasyy/ill

Kassaflode
2017 Koncernen 2017 Moderbolaget
Belopp i KSEK 2017-01-01 2016-01-01 2017-01-01 2016-01-01
2017-12-31 2016-12-31 2017-12-31 2016-12-31
Den I6pande verksamheten
Rorelseresultat - 11 906 7370 9068 5640
Justering for poster som inte ingar i kassaflodet 5222 1560 1602 1560
Skatter 446
Finansiella poster netto - 597 1129 319 315
- 6835 7 801 7785 4395
Kassaflode fran forandring i rérelsekapital
Varulager 3095 533 868 436
Kundfordringar 150 1219 421 1818
Ovriga fordringar 1023 2636 6740 3761
Leverantorsskulder - 2831 2332 171 99
Ovriga kortfristiga skulder 1159 530 6322 748
2596 5124 1878 6 664
Kassaflode fran I6pande verksamhet - 4239 2677 9 663 11059
Investeringsverksamhet
Forvarv immateriella tillgangar - 3263 2315 2171 2 315
Forvarv materiella tillgangar - 2611 444 25 411
Forvarv finansiella tillgangar - 62 50 -
- 5874 2 697 2246 2726
Finansieringsverksamhet
Nyemission 21414 21414
Inlésen konvertibler/ Optionsprogram 5345 5345
Okning/-Minskning langfristiga lan 2 465 639 3039 2722
2 465 20775 3039 24 037
- 7 648 20 755 8 870 10 252
Forandring av likvida medel
Likvida medel vid arets boérjan 11971 599 10480 228
Forandring i likvida medel - 7 648 11372 8871 10 252
Likvida medel vid arets slut 4323 11971 1609 10 480
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Nyckeltal i koncernen

Omsattning KSEK

Rorelseresultat KSEK

Resultat efter skatt KSEK

Roérelsemarginal %

Antal utestaende aktier vid periodens slut
Resultat per aktie sek

Soliditet %

2017-12-31
62 458
11906
10785
-19,06%
73 067 356
0,148
69,77%

2016-12-31
45 404
7273
5976
-16,02%
58 453 388
0,102
73,80%



